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Angebot – SalesFactor Modell
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Wir bieten:

• Individuelle Konzepte zum Vertriebsvorgehen auf Basis definierter Ziele und erprobter Vertriebs-
methoden.

• Die erfolgreiche Umsetzung dieser Konzepte im Sinne einer effizienten und effektiven Implementierung 
auf Basis langjähriger Erfahrungen.

• Die Sicherstellung der entscheidenden Erfolgsfaktoren und Rahmenbedingungen für die Nachhaltigkeit 
bei der Umsetzung und Einführung.
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